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EMPLOYMENT HISTORY

นายภัทราวุฒ ิ ดีแป�น (ต้น)

PERSONAL 
วนัเกิด      : 28/08/2539
อายุ          : 28 
สัญชาติ    : ไทย
สถานภาพ : โสด

 : 096-379-0337
 : ton_phattara@hotmail.com
 : 66/834 คอนโดแอสปาย เอราวณั ไพรม์
ต.ปากนํ�า อ.เมือง จ.สมุทรปราการ 10270

SKILLS

โรงพยาบาลเปาโล สมุทรปราการ
ตําแหน่ง  :  เจ้าหน้าที�พัฒนาผลิตภัณฑ์
ระยะเวลา : มนีาคม 2564 - กมุภาพนัธ ์2565 

หน้าที�รบัผิดชอบ
รวบรวมขอ้มูลและวเิคราะหก์ารตั�งราคา , กําหนดราคาขาย ,
สรา้ง Code สาํหรบัขายผลิตภัณฑ์ Set Up โปรแกรม
ตรวจสขุภาพ

1.

รวบรวมขอ้มูล วเิคราะหย์อดขาย ตามKPIที�ตั�งไว้2.
จดัทําโปรแกรมตรวจสขุภาพ ใหกั้บคลินกิต่างๆในโรง
พยาบาล เพื�อลกูค้าใหมแ่ละเพิ�มรายไดใ้หกั้บโรงพยาบาล
ตามเป�าหมายที�กําหนด

3.

ประสานงานภายในองค์กรกับแผนกต่างๆ สื�อสารเกี�ยวกับ
การออกโปรแกรม/โปรโมชั�นต่างๆที�ออกจดัจาํหนา่ยของ
แผนกการตลาด

4.

ดาํเนินการจดักิจกรรม EVENT ต่างๆภายในโรงพยาบาล5.
รวบรวมขอ้มูล วเิคราะห ์สรุปยอดการเขา้รบับรกิาร ใน
โปรแกรมตรวจสขุภาพที�จดัจาํหน่าย

6.

ปฏิบติังานอื�นๆ ตามที�ไดร้บัมอบหมาย7.

โรงพยาบาล รวมใจรกัษ์ (สุขุมวทิ 62)

ระยะเวลา : 1 ม.ีค 65 - ป�จจุบนั 

หน้าที�รบัผิดชอบ
คิดกลยุทธก์ารออกผลิตภัณฑ์ใหม ่และกลยุทธส์ง่เสรมิการขาย
ของแต่ละแผนก

1.

 Monitor ยอดขายในชอ่งทาง Online รวมถึงคิดหาชอ่ง
ทางการขายใหม่ๆ  และคิดกลยุทธแ์ขง่ขนัการขาย

2.

 ดแูลการจดังาน Event ต่างๆ ทั�งในและนอกสถานที�3.
 จดัทํากลยุทธส์ง่เสรมิการขาย E-commerce platform4.
 รวบรวม วเิคราะหข์อ้มูล รายกลยุทธ ์เปรยีบเทียบยอดขายกับ
เป�าที�ตั�งไว้

5.

 ดแูลลกูค้า ดา้นบรกิารหลังการขาย6.
 ประสานงานภายในองค์กรกับแพทย-์พยาบาล เพื�อรบัฟ�งความ
คิดเหน็ และหาแนวทางรว่มกันเพื�อเพิ�มรายไดใ้หกั้บโรงพยาบาล

7.

 เขยีน Content และวางแผน PR แพทย ์   8.
 ติดต่อประสานงานกับหนว่ยงานราชการ และหนว่ยงานเอกชน9.
 จดักิจกรรม CRM ต่างๆของโรงพยาบาล10.
 ปฏิบติังานอื�นๆ ตามที�ไดร้บัมอบหมาย11.

ระดับ มธัยมตอนต้น-ตอนปลาย

สาย วทิย์-คณิต
โรงเรียน  บ้านไผ่  ขก .5

ระดับ ปรญิาตรี

คณะ บรหิารธุรกิจ    สาขา การตลาด
มหาวิทยาลัยหัวเฉียวเฉลิมพระเกียรติ

EDUCATIONAL HISTORY

ตําแหน่ง  :  Head of Department    
  (Product Marketing)



ทักษะส่วนตัว

ไ ว้ ว าง ใจ ได้  
มีความรับผิดชอบ  

ทํางานเป�น ทีม ได้ดี  
มีความยืดหยุ่น  

กล้า ตัดสิน ใจ
การ ทํางานรวดเร็ว
มนุษย์สัมพันธ์

หลักการทํางาน

งานที�มีปร ะสิทธิภาพ  มาจากความมุ่ง
มั�น  ความทุ่ ม เทและรัก ในสิ� งๆนั�น
ผมจึงทุ่ ม เท ให้ กับงานทุกชิ�น  พัฒนาตัว
เองอยู่ เสมอ  ทํางานอย่ างรวดเร็วและมี
ปร ะสิทธิภาพ  เพื� อพัฒนาตัว เองและ
พัฒนาองค์กรไปพร้อมกัน

ชื�อเล่น : ต้น

บรษัิท นายนาย เรียลเอสเตท จาํกัด 
ตําแหน่ง  :  Marketing-Co 
ระยะเวลา :  สงิหาคม 2561 - กมุภาพนัธ ์2564 

หน้าที�รบัผิดชอบ
 ทํา Market Survey คู่แขง่ขนั1.
 คิดกลยุทธผ์ลิตภัณฑ์ และกลยุทธส์ง่เสรมิการขาย 2.
 กํากับดแูลยอดขาย ใหเ้ป�นไปตามเป�าหมาย3.
 ดแูลลกูค้าดา้นบรกิารหลังการขาย4.
 รวบรวม วเิคราะหข์อ้มูล รายกลยุทธ ์เปรยีบเทียบยอดขายกับ
เป�าที�ตั�งไว ้

5.

 ปฏิบติังานอื�นๆ ตามที�ไดร้บัมอบหมาย6.

 : 096-379-0337
 : ton_phattara@hotmail.com
 : 66/834 คอนโดแอสปาย เอราวณั ไพรม์
ต.ปากนํ�า อ.เมือง จ.สมุทรปราการ 10270


